
Guide De Préparation 
Pour Votre Session 
Stratégique Gratuite
Tout ce que vous devez savoir (et un peu plus) avant 
votre séance gratuite

FAST VIRAL CLIENTS



QUE FAUT-IL SAVOIR ET QUOI 
REGARDER AVANT LA SESSION ?

L'objectif principal de cette session est de 
connaître votre situation spécifique et de 
vous proposer un plan d'action personnalisé.

Si nous pensons que vous correspondez au 
profil des personnes que nous pouvons aider, 
nous vous expliquerons ce que nous pouvons 
faire pour vous en fonction de vos objectifs 
spécifiques, afin que vous puissiez décider si 
vous souhaitez ou non devenir l'un de nos 
clients et faire partie de nos prochaines 
histoires à succès.

EST-CE QUE CELA FONCTIONNERA POUR MOI, 
ET PAR OÙ DOIS-JE COMMENCER ?

Et pour vous aider dans votre décision concernant ce 
programme, nous avons créé ce guide.

Nous y avons inclus, entre autres, plusieurs vidéos qui 
expliquent comment nous aidons nos clients, des 
exercices de préparation sous forme de brainstorming et 
des réponses aux questions les plus fréquentes.

Et dans la session gratuite à laquelle vous avez accès
c'est là que nous vous poserons des questions pour 
connaître en profondeur vos attentes spécifiques ou la 
manière dont vous souhaitez que nous vous aidions.

Ensuite, nous vous dirons si nous pouvons vous aider et 
nous vous donnerons votre plan personnalisé afin 
d’augmenter votre chiffre d'affaires de 30 % en 
seulement 90 jours.

Bien entendu, nous vous recommandons de consulter 
toutes ces informations afin de tirer le meilleur parti de 
votre session stratégique.

Dans notre entreprise, nous avons un 
programme appelé FAST VIRAL CLIENTS.

FAST VIRAL CLIENTS



SUBTÍTULO

Ce que nous faisons

FAST VIRAL CLIENTS

Nous avons déjà aidé plus de 10 coachs online, 
marques personnelles et entreprises de formation 
à augmenter leur chiffre d'affaires de plus de 30% 
en 90 jours depuis 2023.

NOTRE RAISON D'ÊTRE

Nous sommes ici pour créer un monde où la 
majorité des coachs digitaux, des marques 
personnelles et des entreprises de formation ont 
les bons conseils et les bonnes stratégies pour 
augmenter leurs résultats à travers des stratégies 
marketing innovantes.



DÉCOUVREZ NOTRE NOUVELLE MÉTHODOLOGIE 

FAST VIRAL CLIENTS

Vidéo explicative des 3 clés de notre méthodologie

Cliquez ici pour 
voir la vidéo

https://anaruizcoach.com/video/


FAST VIRAL CLIENTS

Jordi était coach fitness, il vendait des 

sessions individuelles de remise en 

forme aux personnes souhaitant perdre 

du poids, et il n’arrivait pas à vivre de 

façon stable de son business. En 

passant dans “Fast Viral Clients” il a créé 

une offre High Ticket à +1000€ qui 

apprends au professionels du fitness à 

bien vivre de leur activité, grâce aux 

techniques de création de contenu qu’on 

lui a appris et il a gagné +2000 abonnés 

et vit confortablement de son activité.
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Pedro est formateur en trading en 

Amérique Latine, il vendait moins de 

5000€ de formations trading par mois. 

Avec nos techniques de contenu et 

marketing digital il a fait un lancement 

où il a facturé +25000€, en augmentant 

le prix de ses programmes et sa 

communauté. Tout ça grâce à son 

contenu sur Instagram qui attire, 

rapproche et convertit une audience 

froide à la vente lors du lancement par 

story Instagram.



BRAINSTORMING PRE-SESSION
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Répondez à ces questions comme dans un brainstorming

Quels sont les principaux obstacles que vous rencontrez actuellement ? 

Qu'aimeriez-vous créer ou réaliser dans les 3 prochains mois grâce à FAST VIRAL CLIENTS ? 

Pourquoi est-il nécessaire et important pour vous et les vôtres d'atteindre ces objectifs ? 



FAQ

FAST VIRAL CLIENTS

Réponses aux questions fréquemment posées sur FAST VIRAL CLIENTS :

Dois-je être devant la caméra ?

Notre stratégie se base sur le personal 

branding, car vous êtes le visage de votre 

business, donc vous devrez vous mettre 

devant la caméra, néanmoins  si vous le 

souhaitez nous vous apprendrons à vous 

cloner en avatar IA afin de gagner du temps 

dans la création de contenu.

Combien de temps faut-il consacrer ?

Afin de suivre ce programme il vous faudra 

investir environ 1h de votre temps par jour 

pour pouvoir apprendre et implémenter les 

stratégies de la formation dans votre 

business.
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Est-ce que j’ai besoin d’une communauté 
pour commencer?

Faut-il investir beaucoup d’argent pour 
avoir des clients?

Non, vous n’avez pas besoin de 

communauté, car avec nos stratégies 

nous allons vous apprendre à créer une 

audience de 0 et de pouvoir vendre sans 

followers et sans investissement en 

publicité.

Non, avec les différentes stratégies du 

programme vous apprendrez à trouver des 

clients de façon organique, c’est à dire sans 

aucun investissement. Ensuite vous 

pourrez scaler avec de la publicité pour 

aller encore plus vite si vous le souhaitez.



ON SE VOIT À 
LA SESSION !
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